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 : المقرر الدرا���معلومات عامة عن   أ.
 التعر�ف بالمقرر الدرا��� . 1

 ) ساعات معتمدة  3( . الساعات المعتمدة:1
 
 نوع المقرر . 2
أ
 أخرى  ☐ متطلب مسار ☐ متطلب تخصص ☒ متطلب �لية  ☐ متطلب جامعة ☐ -

ب
- 

        اختياري  ☐ إجباري  ☒

 )  4   (  :السنة / المستوى الذي يقدم فيھ المقرر . 3
 الوصف العام للمقرر . 4

السوق، تعریفات  المقرر  السوق،  یتناول  والسوق    خصائص  التسویقیة  البیئة  للتسویق وكذلك  التاریخي  التطور 
لسلع والخدمات وتعریفاتھا ویتناول التسعیر  إضافة لالمستھدف كما یتناول المستھلك وتعریفة وأنواع المستھلكین  

 التسویق الالكتروني. و  لترویج، التوزیعاوطرقة واستراتیجیاتھ المختلفة كما یتناول المقرر  ھأنواع و
 

 (إن وجدت)المتطلبات السابقة ل�ذا المقرر  -5

 
 دار2 6111الاعمال/   مبادئ إدارة  

 المتطلبات الم��امنة مع �ذا المقرر (إن وجدت)  -6
 لا یوجد

 . ال�دف الرئ�س للمقرر 7

 علي: ن یتعرف الطالب / الطالبة أ یھدف المقرر الي
 التسویق الحدیث والقدیم. مالتسوق والفرق بین مفھو مفھوم-1
 ویقیة ومكوناتھا وتقسیماتھا وسبل التعامل مع البیئة التسویقیة. سالت البیئة-2
 السوق ومكونات السوق وكیفیة تجزئة السوق ومعاییر اختیار السوق. مفھوم-3
 المستھلكین وطرق تلبیة رغبات المستھلك. وأنواعالمستھلك  سلوك-4
اسب  ن) وكیفیة تقدیم المزیج التسویقي المالتوزیع-الترویج -التسعیر -المنتجالمزیج التسویقي ( مكونات-5

 لكین.ھحاجات ورغبات المست لإشباع
والبیع ولشراء الكترونیا.  مع العملاء تواصلالالكتروني وكیفیة ال التسویق-6  
 
 

 ) ينطبق ما �ل(اخ��  التعليمنمط  .2
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 ال�سبة   عدد الساعات التدر�سية  نمط التعليم  م

 % 66.7 30 التقليدي �عليم  1

 % 33.3 15 التعليم الإلك��و�ي 2

3 

 التعليم المدمج 

  التقليديالتعليم   

 التعليم الإلك��و�ي 

  

   التعليم عن �عد   4
 

 الدرا���) (ع�� مستوى الفصل  الساعات التدر�سية. 3

 ال�سبة  ساعات التعلم  ال�شاط  م
 % 33.3 37.5 محاضرات  1
   معمل أو إستوديو 2
   ميدا�ي 3
   دروس إضافية 4
 % 66.7 75 (تمار�ن و دراسة ذاتية ) أخرى  5

 % 100 112.5 الإجما�� 

 تدر�س�ا وطرق تقييم�ا:  للمقرر واس��اتيجياتب. نواتج التعلم 

اتج التعلم   الرمز  نو
 رمز ناتج التعلم  
 المرتبط بال��نامج 

 طرق التقييم  اس��اتيجيات التدر�س 

 المعرفة والف�م  1.0

ــادئ   1.1 یعرف الطــالــب مب
 وأسس التسویق الحدیث 

 1ع

 المحاضرة.  -
 محاكاة الواقع.  -

 المناقشة والحوار

الاختبارات     -
التحریریة  

الفصلیة  
 والنھائیة. 

ــة تحصـــــیلیــة   أســـــئل
ــیـــ ــم ــوی ــق ــنـــاء    ةوت أث

 المحاضرة

1.2 
ــاء المزیج   یـذكر خطوات إنشـــ
ــب لبیئـة  التســـــویقي المنـاســـ

 .العمل

 1ع

الــمــزیــج  1.3 عــنـــاصــــــر  یــعـــدد 
 التسویقي.

 1ع

 الم�ارات  2.0

2.1 
ــالیــب التســـــویق  یطبق   اســــ

ات المختلفـة   ة في البیئـ المختلفـ
 على الواقع العملي.

 2م
التعلم في مجموعات   -

 صغیرة. 
 التعاوني. التعلم  -
 دراسة الحالة.  -

 التعلم من الأقران 

تقییم الواجبات   -
الفردیة  

 والجماعیة. 
ــاركـــة   مشـــــ الـ م  یـ یـ قـ تـ

 والحالات المقدمة.
2.2 

یطبق الافكـار التســـــویقیـة الى  
مشـــاریع مختلفة تخدم العمیل  

 .والمنظمة والمجتمع
 2م
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اتج التعلم   الرمز  نو
 رمز ناتج التعلم  
 المرتبط بال��نامج 

 طرق التقييم  اس��اتيجيات التدر�س 

2.3 

یســـــتخـدم دائمـا أكثر تقنیـات  
المعلومـات منـاســـــبـة في جمع 
وتفســیر وتخزین واســترجاع  

التسـویقیة    وإیصـال المعلومات
ار   دة في والأفكـ دة والرائـ دیـ الجـ

ــق   ــویــ ــتســــــ الــ ــال  ــجــ مــ
 .والاتصالات الحدیث

 4م

2.4 
ــالیــب التســـــویق  یطبق   أســــ

ات المختلفـة   ة في البیئـ المختلفـ
 على الواقع العملي.

 2م

 القيم والاستقلالية والمسؤولية  3.0

3.1 
ــكـلات   الـمشـــ حـــل  فـي  یـبـــادر 

ة   ة المختلفـ اذ  التســـــویقیـ واتخـ
التسـویقي المناسـب في   القرار

 .الأعمال مختلف مجالات

 2ق

 التعلم التعاوني.  -
 . حل المشكلات -
 دراسة الحالة.  -

 التعلم الذاتي.

تقویم المناقشات   -
الجماعیة بشكل  

 دوري. 
تقییم الواجبات   -

الفردیة  
 والجماعیة. 

الأوراق   - ــم  ــی ــی ــق ت
المقـدمـة  البحثیـة  

 من الطلاب.
الاختبـارات التحریریـة  

 الفصلیة والنھائیة

التســـــویقیـــة   3.2 الأفكـــار  یحلـــل 
 .المختلفة

 5ق

3.3 
ــالی ب ــة  ــالی ــارك بفع حلول  شــــ
والـ حـــل   مـبـتـكـرةالـعـلـمـیـــة  فـي 
 . التسویقیة المختلفة   لمشكلاتا

 3ق

3.4 

الریــاضـــــیــة  یحلــل العملیــات  
ویســـتخدمھا في والإحصـــائیة  

اعطاء خطط تســویقیة مختلفة  
والإشــــراف على المشــــاریع  

 التسویقیة المختلفة. 

 5ق

3.5 
ــات   یبتكر الخطط والســـــیـاســـ
ــویقیة للتعامل مع البیئات   التس

 المختلفة.

 1ق

 

 ج. موضوعات المقرر 

 قائمة الموضوعات  م
الساعات  

 المتوقعة التدر�سية 

 3 التسویق وتطور مفھوم نشاط التسویق والفرق بین التسویق والمبیعات.تعریف التسویق وأھداف  1

 3 البیئة التسویقیة مكوناتھا والفرق بین البیئة الداخلیة والخارجیة. 2

 6 ومعاییر اختیار السوق.                 تعریف السوق، ومكونات السوق وتجزئة الأسواق 3

 3 والعوامل المؤثرة على سلوك المستھلك. ,تعریف المستھلكالمستھلك,  4

 6  .تعریفھا وتصنیفھاات المنتج 5
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 3 دورة حیاة المنتج وتطبیقاتھ على المنتجات المختلفة. 6

 6 .استراتیجیات التسعیر .طرق التسعیر .التسعیر تعریفة وأنواعھ 7

 6 وتطبیقاتھالترویج وأھداف الترویج. المزیج الترویجي وأنواعھ  8

 6 قنوات التوزیع. مفھوم التوزیع وأھدافھ 9

 3 التسویق الالكتروني. 10

 45 ا��موع 

 د. أ�شطة تقييم الطلبة 

 توقيت التقييم  أ�شطة التقييم  م
 (بالأسبوع)

 ال�سبة  
 من إجما�� درجة التقييم 

 %20 أسبوعيا و التمار�ن  البي�ية والواجبات الأ�شطةتقييم  1

 %15 السادس اختبار فص�� اول  2

 %15 الثا�ي عشر   ثا�ي اختبار فص�� 3

 %50 الاختبارات ال��ائية اختبار ��ا�ي 4

 %100  الإجما�� 5
 .)قدي��، مشروع جما��، ورقة عمل وغ��ه أ�شطة التقييم (اختبار تحر�ري، شف��، عرض ت 

افق:   ه. مصادر التعلم والمر
 التعلم:مصادر  المراجع و . قائمة 1

 المرجع الرئ�س للمقرر 

 2017عبد الكریم حبیب، التسویق الحدیث، خوارزم العلمیة،   د .د. رع 1
 ــ 1440 (  ,  التركستاني, حبیب الله محمد رحیم -2 ) مبادئ التسویق, دار اعلام للنشر  ھ

 المملكة العربیة السعودیة.  جدة, , الطبعة الثامنة, والتوزیع
تعریب سرور علي إبراھیم)، دار  (. اساسیات التسویق، فلیب كوتلر، جاري ارمسترونج 3

 م2021النشر مكتبة بورسیبا،الطبعة الحادیة عشر، تاریخ النشر دیسمبر 

 المراجع المساندة

) التسویق، خوارزم العلمیة، جدة  ھــ1434، رعد عبد الكریم، الشدوخي، ھند ناصر (حبیب-1
 العربیة السعودیة. المملكة 

   % من مفردات المقرر.95غطى ی -
ھــــ) مبادئ التسویق الحدیث، بین النظریة والتطبیق،    1440، زكریا أحمد، وآخرون (عزام-2
 الاردن.    –المسیرة للنشر والتوزیع، عمان  ردا
 % من مفردات المقرر 95یغطي  -

 

 المصادر الإلك��ونية 

http://www.nu.edu.sa  
www.amazon.com  
www.Barnes&Noble.com 
www.marketingpower.com 

www.bookmarketing.org 
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 الجمعیة السعودیة للتسویق  أخرى 
 

 

 

 

 

 

افق والتج���ات المطلو�ة:2  . المر

 متطلبات المقرر  العناصر
افق النوعية   المر

 (القاعات الدراسية، ا��ت��ات، قاعات العرض، قاعات ا��ا�اة ... إ��) 
ــ   ــع لــــــ ــیة مجھزة تتسـ ــكل    طالب أو  40قاعات  دراسـ طالبة علي شـ
 مجموعات صغیرة ومتصلة بالإنترنت .

 التج���ات التقنية 
 (ج�از عرض البيانات، السبورة الذكية، ال��مجيات)

 حاسب آلي
 داتا شوا

 سبورة ذكیة

 اقلام وورق ومستلزمات طباعة. (تبعاً لطبيعة التخصص)تج���ات أخرى 

 تقو�م جودة المقرر: و. 

 طرق التقييم  المقيمون  مجالات التقو�م 

 الطلبة + رئیس القسم + والتقییم الذاتي فاعلية التدر�س 
 –ســــتبیانات  الامباشــــر عن طریق  

داء لاوغیر مباشــر عن طریق تحلیل ا
 والنتائج

 رئیس القسم –أعضاء ھیئة التدریس -الطلبة  فاعلية طرق تقييم الطلاب 
 –ســــتبیانات  الاطریق  مباشــــر عن 

ا حـلـیــل  تـ ق  طـریـ عـن  داء لاوغـیـر 
 والنتائج

قــارنــات  الطالب –أستاذ المقرر  –المراجع النظیر مصادر التعلم  مـ الـ طـریـق  عـن  بــاشـــــر  مـ
 المرجعیة وتحدیث البرامج

الأداء غیر مباشــــر عن طریق تحلیل   رئیس القسم –أستاذ المقرر  مدى تحصيل مخرجات التعلم للمقرر 
 والنتائج

 إستطلاع رأي –غیر مباشر لجنة الخطط والمناھج + اللجنة الاستشاریة أخرى 
 .(الطلبة، أعضاء �يئة التدر�س، قيادات ال��نامج، المراجع النظ��، أخرى (يتم تحديد�ا) المقيمون 

 .(مباشر وغ�� مباشر)طرق التقييم 

 اعتماد التوصيف: ز. 

 مجلس القسم  ج�ة الاعتماد 

 الاولي  رقم ا��لسة 

 ھـ   1445/ 7/2 تار�خ ا��لسة 
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